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PIMEC Catalunya Central crea un marketplace

La iniciativa es fa realitat a través de la plataforma tecnologica Grera

PIMEC Catalunya Central crea un marketplace per a que les pimes i els autonoms de la
demarcacid puguin difondre els seus productes entre elles, 1 aixi potenciar la seva
capacitat comercial, a través de la plataforma tecnologica Grera. Antoni Caifiete,
secretari general de PIMEC 1 Josep Alberti, fundador de Grera, han signat 1'acord de
col-laboracid.

PIMEC incentivara a més de 100.000 pimes catalanes perque¢ formin part d'aquesta
xarxa social per empreses, que permet segmentar-les sectorialment i territorial. A més,
també posa a l'abast de les pimes les segiients accions per fer negocis:

« Trobar clients i proveidors

« Enviar i rebre pressupostos

« Publicar i enviar ofertes

« Millorar el posicionament a Internet

« Informar sobre temes i esdeveniments empresarials del sector

Esteve Pintod, president de PIMEC Catalunya Central, ha assenyalat que "l'objectiu de la
patronal és ajudar a les pimes de la Catalunya Central a ampliar la seva xarxa de
negocis, una estratégia basica en moments de crisi", i que "respon a una demanda dels
empresaris, que necessitaven un espai virtual on poder-se mostrar, coneixer-se i
interactuar".

Josep Alberti de Grera ha manifestat que "Grera és una solida eina virtual que permet
posar a disposicié de les empreses registrades una gran quantitat d'informacié de gran
utilitat". Per a totes les empreses associades a PIMEC l'eina és gratuita en 1'0s entre
elles, i tenen descomptes en els productes Grera, com l'oferta, demanda i visualitzacio
de dades de contacte d'empreses. A més, Grera formara les empreses socies de PIMEC
Catalunya Central que es registrin per facilitar-los el coneixement de I'eina i les seves
possibilitats, desenvolupant una jornada que tindra lloc a la seu de Catalunya Central,
aixi com també¢ a través dels gremis adherits 1 del personal comercial de la patronal.

El marketplace permet també fer un salt tecnologic en el mon de les pimes, ja que
ofereix un espai online en qué les distancies s'eliminen 1 el qué es reforga son les
relacions comercials, l'intercanvi d'informacié i1 la preséncia i la importancia de
I'empresa en el mon d'Internet.
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Hmec Ueidaimpulsa
un marketplace’ per
potenciar els negocis
de pimesi autonoms

REDACCIO

LLEIDA
Pimec Lleida crea un mar-
ketplace perqueé les pimes i
els autonoms de la demar-
cacio puguin difondre els
seus productes entre elles, i
aixi potenciar la seva capaci-
tat comercial, a través de la
plataforma tecnologica Gre-
ra. Antoni Canete, secreta-
ri general de Pimec, i Josep
Alberti, fundador de Grera,
han signat l'acord de col-
laboracio.

Pimec incentivara més de
100.000 pimes catalanes per-
que formin part d’aquesta
xarxa social per empreses,
que permet segmentar-les
sectorialment i territorial. A
mes, també posa a l'abast de
les pimes les seglients acci-
ons per fer negocis: trobar
clients i proveidors, enviar i
rebre pressupostos, publicar

o GCCGSO.Com SOLUCIONES FARA EL FROFESIONAL DE LA COMUMICACION

i enviar ofertes, millorar el
posicionament a internet i
informar sobre temes i esde-
veniments empresarials del
sector

Francesc Roig, president
de Pimec Lleida, va assenya-
lar que “l’objectiu de la pa-
tronal és ajudar a les pimes
lleidatanes a ampliar la seva
xarxa de negocis, una estra-
téegia basica en moments de
crisi”, i que “respon a una
demanda dels empresaris,
que necessitaven un espai
virtual on poder-se mostrar,
coneixer-se i interactuar”.

EINA VIRTUAL

Josep Alberti, de Grera,
va manifestar que “Grera és
una solida eina virtual que
permet posar a disposicio de
les empreses registrades una
gran quantitat d’informacio
de gran utilitat”. =
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PimecGirona
es potencia
ambun
mercat web

Redaccié
GIRONA

Pimec Girona ha creat un
mercat web perqueé les pi-
mes i els autonoms de la
demarcacié puguin difon-
dre els seus productes en-
tre ells, aixi com potenciar
la seva capacitat comer-
cial a través de la plata-
forma tecnologica Grera.
Segons Inaki Frare, pre-
sident de Pimec Girona,
“l'objectiu dela patronal és
ajudar les pimes gironines
a ampliar la seva xarxa de
negoceis, unaestratégiaba-
sicaenmomentsde crisi”.

Per a les empreses as-
sociades, la plataforma
tecnologica Grera és gra-
tuita en I"as entre elles i
tenen descomptes en els
productes Grera, com ara
I'oferta, demanda i visua-
litzacio de dades de con-
tacte d’'empreses. A més,
Grera formara les empre-
ses socies de Pimec Giro-
na que es registrin per fa-
cilitar-los el coneixement
del'einailes seves possibi-
litats a través d’'una jorna-
da que es fara a la seu de
Girona, aixi com a través
dels gremis adherits i del
personal comercial de la
patronal. El mercat web
permet fer un salt tecnolo-
gic perque ofereix un espai
en linia on s'eliminen les
distancies.
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M Pimec Catalunya Central ha
creat un mercat web perque les pi-
mes i els autonoms de la demar-
cacié puguin difondre els seus
productes entre elles, i aixi poten-
ciar la seva capacitat comercial, a
través de la plataforma tecnologi-
ca Grera, impulsada pel manresa
Josep Alberti. Antoni Canete, se-
cretari general de Pimec, i Josep Al-
berti han signat l'acord de col-la-
boracid.

Pimec incentivara més de
100.000 pimes catalanes perque
formin part d'aquesta xarxa social
per a empreses, que permet seg-
mentar-les sectorialment i terri-
torial. A més, també posa a l'abast
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Pimec crea un mercat web perala
demarcacio de la Catalunya central
» La patronal de la petita i la mitjana empresa signa un acord amb la
plataforma tecnologica manresana Grera per incentivar el comerc virtual
de les pimes accions per fer ne- I'ds entre elles, i tenen descomp-
gocis, com trobar clients i prove-  tes en els productes Grera, com l'o-
idors, enviar i rebre pressupos- ferta, demanda i visualitzaci6 de
tos, publicar i enviar ofertes, mi- dades de contacte d'empreses. A
llorar el posicionament a Internet  més, Grera formara les empreses
i informar sobre temes i esdeve- socies de Pimec Catalunya Central
niments empresarials del sector.  que es registrin per facilitar-los el
Esteve Pintd, president de Pimec  coneixement de l'eina i les seves
Catalunya Central, diu que «'ob-  possibilitats en una jornada que
jectiu de la patronal és ajudarles  tindrallocala seu de la delegacid
pimes a ampliar la seva xarxa de  de la Catalunya Central, aixi com
negocis, una estrategia basicaen  també a través dels gremis adhe-
moments de crisi», i que «l'estra-  rits i del personal comercial de la
tegia respon a una demanda dels  patronal.
empresaris, que necessitaven un El mercat web permet fer un salt
espaivirtual on poder-se mostrar, tecnolodgic en el mén de les pimes,
conéixer-se i interactuar». ja que ofereix un espai on line en
Per a totes les empreses asso-  que les distancies selimineniesre-
ciades a Pimec 'eina és gratuitaen  forcen les relacions comercials.
15/165
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LA EMPRESA EN LAS REDES SOCIALES

El mercado virtual de las pymes catalanas

PIMECy Grera.net han firmado un acuerdo de colaboracion

A. Cabanillas

n un entorno digital,
que cada vez se gesta
de forma mas acelera-
da, las compaiiias son
conscientes del gran
poder que poseen las redes so-
ciales en la promocién de sus fir-
mas y productos ante el mundo.

Lo demuestra el “Estudio nacio-
nal sobre el uso de las redes socia-
les por parte de las pymes espaio-
las”, realizado por Cink Shaking
Business con la Fundacién Banes-
to y el Ministerio de Industria,
que afirma que hoy el 49,8% de
estas usa redes sociales para pro-
maocionar productos y servicios y
desarrollarse profesionalmente.

En esta linea, la patronal Pi-
mec acaba de lanzar un market-
place virtual en la plataforma en
linea Grera.net, creada a finales
del 2010 por el emprendedor ca-
talin Josep Alberti, que permi-
tird a las pymes y autonomos di-
fundir sus productos y servicios
enellay, en consecuencia, poten-
ciar su capacidad comercial.

o GCCGSO.Com SOLUCIONES FARA EL FROFESIONAL DE LA COMUMICACION

“Queriamos poner a disposicion
de nuestros asociados un merca-
do virtual que rompiese con las
distancias fisicas, y en el que es-
tos pudiesen generar contactos
profesionales, mostrar sus pro-
ductos y servicios, generar alian-
zas y oportunidades de negocio
con otras empresas. Una estrate-
gia basica en momentos de crisis

como este”, explica David Gimé-
nez, director ejecutivo de Pimec.

Asi, la patronal estima que, en
pocos meses, mis de 100.000 au-
tonomos, emprendedores y py-
mes catalanas formardn parte de
esta red social para empresas que
permite segmentarlas de modo
sectorial y territorial. Asimismo,
los usuarios de esta especie de

8/161
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Facebook para pymes pueden en-
contrar en la plataforma a posi-
bles clientes y proveedores con
los que trabajar, enviar y recibir
presupuestos, publicar ofertas e
informar sobre temas y aconteci-
mientos empresariales del sector
a todos sus contactos. “La idea es
que el usuario que se dé de alta
defina muy bien con qué tipo de
empresas y profesionales quiere
estar conectado, qué intereses tie-
ne en materia sectorial o geografi-
ca. El sistema le ayudard a encon-
trar estos perfiles de forma auto-
matica y a ponerlos en contacto
virtual, para que después puedan
pasar a establecer negocios de
forma presencial”, apunta Gimé-
nez, quien dice que esta platafor-

ma serd una herramienta comple-
mentaria a las jornadas presencia-
les de networking que la patronal
organiza de forma periddica.
Ademas, para todas las empre-

Permitira a las pymes
y autonomos difundir
sus productos y
servicios y potenciar
su capacidad comercial

sas asociadas a Pimec esta red so-
cial serd gratuita en el uso entre
ellas. También tendrin descuen-
tos en algunos servicios extra de
Grera.net, como la publicacién

o GCCGSO.Com SOLUCIONES FARA EL FROFESIONAL DE LA COMUMICACION

de ofertas y demandas o la visuali-
zacion de datos de contacto de
empresas.

Por su parte, el creador de Gre-
ra afirma que la plataforma —que
cuenta con mas de 4.000 empre-
sas usuarias de diversos puntos
de Espana- “es una solida herra-
mienta virtual que permite poner
a disposicion de las empresas re-
gistradas una gran cantidad de in-
formacion de utilidad para ellas”.
Por este motivo, y a pesar de que,
segun sus artifices, la plataforma
es muy facil de utilizar, los asocia-
dos a la patronal catalana recibi-
ran una pequefa formacion so-
bre las posibilidades que esta he-
rramienta puede ofrecerles para
hacer crecer sus negocios.
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Pimec Valles Sud clama para que la
financiacion llegue a las empresas

Esta patronal apuesta por la internacionalizacion y el emprendimiento para crecer

© La territorial
vallesana subraya
que aglutina a 6.000
sOcCios y que aumenta
a pesar de la crisis

Josep Lluis Alonso

La organizacion territorial de Pimec
en el sur del Valles Occidental, que
abarca la zona que equivale a la de-
marcacion de la Cambra de Comerg
de Terrassa y Cerdanyola, realizé ayer
balance economico e institucional del
ano 2011 y sus perspectivas para 2012
y el futuro. Su presidente, Francesc
Elias, consideré que el ejercicio, glo-
balmente, ha sido tan malo que “de
2011 mads vale que nos olvidemos” y,
como las perspectivas generales para
2012 son incluso peores, “seria mejor
ir directamente al 2013”, sintetizd.

Aun asi, esta organizacion subraya
que estd creciendo en niimero de aso-
ciados. Miquel Martinez, delegado te-
rritorial de Pimec Valles Sud, explica
que la organizacién tiene 6.000 socios,
entre empresas individuales y asocia-
ciones. El afio pasado, por ejemplo, in-
corpord a la Federacié de Comerciants
de Terrassa. Globalmente, esta Pimec
vallesana incorporé a unos 80 nuevos
asociados.

Entre los factores que explican la
mala situacién econémica, Pimec Va-
lleés Sud subraya una por encima de
todas: la falta de financiaciéon. Es una
circunstancia que se suma a otro pro-
blema endémico para las empresas,
como es la morosidad, de la que es en
buena parte responsable la Adminis-
tracion, que no es capaz de cumplir la
ley en lo que concierte a los plazos de
pago. Elias destaca algunas excepcio-
nes, como los ayuntamientos de Sant
Cugat, que “paga a 40 dias e incluso
antes”, y el de Barcelona. “La morosi-
dad lleva a muchas empresas al cie-
rre”, indica.

Pimec apunta que el sector del me-
tal fue quizds el mayor perjudicado en
2011. Sobre cudntas cerraron en la
zona del Valles Sur, esta territorial de
Pimec apunta como dato orientativo

De izquierda a derecha, Miquel Martinez, Francesc Elias y Manel A. Torres, de Pimec Valles Sud. rer BONALS

que el 24% de empresas han solicita-
do aplazar el pago de tributos duran-
te los tiltimos tres afios.

El drama de las empresas radica en
las enormes dificultades para finan-
ciarse como consecuencia de los pro-
blemas que sufre el sector financiero
v que, en la prictica, impiden que ni
siquiera fluyan las lineas ICO. “Es un
caos”, apunta Manel A. Torres, vice-
presidente de Pimec Vallés Sud y ase-
sor de empresas. “Aun hoy seguimos
sin saber quién tiene productos t6xi-
cos, quién mds se va a fusionar... Esto
estd durando hace demasiado tiem-
po y no se estd reaccionando”.

EL PERSONAL DE LA BANCA

En este dmbito, Torres destaca que los
excedentes de personal de la banca
serfan parte de la solucién para im-
pulsar la internacionalizacion de las
empresas, que para Pimec es el para-
digma para salir de esta crisis junto
con el fomento del emprendimiento
empresarial. “A muchas empresas les
falta estructura logistica para eso y los
excedentes de la banca constituyen
un capital humano que irfan muy

o GCCGSO.Com SOLUCIONES FARA EL FROFESIONAL DE LA COMUMICACION
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Nueva red social

> Pimec Vallés Sur ha creado un
“marketplace” —una red social
para empresas- para que las
pymes y auténomos de la de-
marcacion puedan difundir sus
productos entre ellas, y asi po-
tenciar su capacidad comercial,
através de la plataforma tecno-
|6gica Grera. Pimec incentivara
a mas de 100.000 pymes cata-
lanas para que formen parte de
esta red social que permite seg-
mentar las empresas sectorial
y territorialmente. Ademas, fa-
cilita los negocios a través de
acciones como encontrar clien-
tes y proveedores, enviar y reci-
bir presupuestos, publicary en-
viar ofertas, mejorar el posicio-
namiento en Internet e infor-
mar sobre temas y eventos em-
presariales del sector. El “mar-
ketplace™ ofrece también un
espacio on-line que refuerza las
relaciones comerciales, elimi-
nando las distancias.

bien a las empresas que quieren inter-
nacionalizarse”. Segtin el vicepresi-
dente de Pimec Valles Sud, el pais re-
quiere medidas estructurales para sa-
lir del agujero, mas alld de las coyun-
turales que se estdn aplicando para re-
ducir el déficit. “El emprendimiento y
la internacionalizacién son nuestras
apuestas como modelo de pais y de
propuesta econémica para sostener
el estado del bienestar. Si no, todo se
hundird”, advierte.

TESTIMONIOS

El presidente, Francesc Elias, por su
parte, resefia que son muchas las em-
presas con proyectos comerciales ex-
celentes que se estdn perdiendo por
falta de financiacién y pone un ejem-
plo: “Una empresa de la zona ha reci-
bido un encargo de 1,7 millones de
euros—una instalacién en un pafs eu-
ropeo—, que supone mads de cuatro
meses de trabajo. El cliente le adelan-
taria el 40% y el resto lo abonaria se-
glin una cadencia. Aun asf, necesita fi-
nanciar parte del 60% restante para
adquirir los materiales, pero no en-
cuentra financiacion’, lamenta.
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