T - T ECONOMIA

Unaidea, un projecte, ganes de fer-ho
i hores de feina. Aixi, com la majoria
d’empreses, va comencar a caminar fa
més d’un any ’empresa Grera.net. En

Grera.net troba financament i crea

la darrera edici6 de ’Angel Inversor
d’ImpeVic, va ser una de les empreses
seleccionades. Buscava inversors i els
ha trobat. Fem-Ona Innovacio, SL, em-

a Vic una xarxa social d’empreses

Sorgida de la feina de dos emprenedors i després de mesos de feina, ’empresa pren volada

Vic

Dolors Altarriba
Vol ser el Facebook per a
empreses espanyol. I per
ara, ja hi ha 1.800 empreses
amb el perfil publicat. Josep
Alberti, impulsor de Grera.
net, ve del mén del marque-
ting i va veure que hi havia
un buit en el mercat de la
xarxa per a les petites empre-
ses “pero no sé programar
i per aix0 em vaig buscar
un soci”. Va ser 'empresa
Tuatara Aplicacions TIC,
SL, d’Albert Baucells, pro-
fessor de la UVic, que es va
incorporar a la societat com
a soci i van incloure com a
treballador Jordi Romero.
Tots tres van crear una xarxa
de connexid entre empreses
petites que “aconsegueix que
es coneguin entre ells, que
tinguin relacié d’una forma
directa a través del nostre
portal”, explica Alberti men-
tre compara aquesta funcid
amb la que tenen les entitats
empresarials que ja existei-
xen off-line i que podrien fer
el que nosaltres oferim, pero
val molts diners si només ets
a un territori i aixdo només
té sentit si pots connectar
gent que no es coneix. El que
té sentit és que els de Vic,
Manresa, Madrid, Santiago
de Xile, la Corunya, es cone-
guin i es connectin”. Llavors,
diu Alberti, la inversi6 queda
justificada.

En diuen el Facebook per a
empreses perque “en el fons

ww.grera.net

Josep Alberti, Joan Romero i Albert Baucells, al despatx del viver d’empreses d’ImpeVic

el Facebook és fer el xafar-
der i aix0 vol ser el mateix
per a les empreses”. Fins
ara, se n’han registrat més
de 2.000, pero el llistat amb
perfil és de 1.800 empreses,
de les quals el 80% s6n cata-
lanes i el 20% espanyoles.
Es defineixen per activitats,
per les necessitats “i el que
nosaltres fem és casar les
seves necessitats o possibi-
litats”, explica Romero. Ja hi
ha casos d’éxit i per exemple
“una empresa de maquinaria
textil d’Igualada ha trobat
un client a Méxic, o un altre
del mateix sector que ha tro-
bat proveidors interessants

per a ells”, diu Alberti, que
explica que I'objectiu de
Grera.net és “fer negoci, tant
vendre com que puguin com-
prar bé”.

La injecci6 inversora de
Fem-Ona, fons format per
Ona Capital Privat SCR i
I'Institut Catala de Finan-
ces, no ha transcendit pero
és menor de 500.000 euros.
Servira per impulsar el crei-
xement de ’empresa a tot el
mon. El pla de negoci preveu
que en tres anys arribi a fac-
turar quatre milions d’euros
i tingui 150.000 empreses
amb fitxa, a més d’uns 25 tre-
balladors. I és que per cada

nou pas que fan els calen
treballadors i en concret,
programadors informatics,
ja que Ona Capital aporta a
més de diners “tot el bagat-
ge de direcci6 estrategica,
financera i d’administracio i
comptabilitat”, segons diu el
director d’Ona Capital, Abel
Conill. Aquesta empresa té
el 45% de la societat. Un 5%
és d’Albert Baucells i el 50%
restant, de Josep Alberti. La
filosofia de 'empresa és tre-
ballar continuament per bus-
car solucions a les empreses
i millorar “el networking on
line”, que ara ja treballa amb
una vintena de funcions.
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presa osonenca, els ha donat suport
gracies al fons llancat recentment
amb tres milions d’euros per invertir
en set o0 vuit empreses catalanes.

Serveis de
pagament

a baix cost
per a petites
empreses

Vic

D.A.

Més enlla de posar-les en
contacte, Grera.net ofe-
reix a les empreses altres
serveis. Per ara el registre
és gratuit, pero a partir de
I’estiu es vol fer pagar una
quota del tipus “low cost,
que vol dir cost baix per-
que seran preus de 5 0 10
euros”, per alguns serveis.
Per exemple, hi haura una
secci6 de perfil ampliat
—amb més informacié- que
sera de pagament i oferi-
ran comptar amb altres
items en la informaci6
com la competeéncia, tipus
d’oferta afegida, i també
oferiran serveis d’oci,
cultura o de compres per a
les empreses a preus més
bons “perque podrem com-
prar a I'engros”.

Altres novetats son la
possibilitat d’enviar les
“teves ofertes a les empre-
ses que vulguis, de forma
segmentada, i que els
arribara directament per
correu electronic”. Igual-
ment, amb tot plegat, cada
empresa pot tenir dins
la xarxa “un lloc web que
dificilment es poden fer
individualment”. A ’Estat
espanyol, hi ha 2,5 milions
de petites empreses i a
Catalunya, 600.000. Aixi
que hi ha camp per correr,
encara que com diu Alber-
ti “no totes tenen mentali-

tat de ser a la xarxa”.

A punt el congrés Europorc

Els organitzadors fan una crida als ramaders a participar-hi el 13 i 14 d’abril

Vic

D.A.

El congrés Europorc es tor-
nara a fer a Vic els dies 13

i 14 d’abril, just abans de

la celebraci6 del Mercat
del Ram. La crisi, que en el
sector ramader s’arrossega
els darrers anys, ha fet can-
viar alguns funcionaments
d’un congrés que vol ser
“referent” dels ramaders. En
aquest sentit, el pressupost
d’aquest any s’ha quedat en

75.000 euros i s’han man-
tingut les aportacions de
I’Ajuntament de Vic, Unnim
ila Cambra de Comerg, que
en son els principals organit-
zadors, aixi com els de patro-
cinadors i col-laboradors
“els hem mantingut a tots
tot i que cadasci ha aportar
en la mesura que ha pogut”,
va explicar la cap de fires
d’ImpeVic, Quima Vila, en
la presentacié del congrés,
que va afegir: “Ara cal que
els ramaders hi participin,

perque s’ha buscat un pro-
grama menys técnic i de més
servei”.

Al congrés i, amb I’assesso-
rament d’Assaporc i el DAR,
es fara el dimecres dia 13 una
jornada molt completa sobre
tractaments de dejeccions
ramaderes a tota mena de
granges amb casos practics
que ja funcionen. El progra-
ma també preveu xerrades
sobre la importancia dels
productes de proximitat i el
sector primari amb una xer-
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rada del cuiner Oriol Rovira
i una altra del naturalista
Marti Boada, i alhora es trac-
taran temes internacionals
com les perspectives en el
camp del comerc mundial
amb ’especialista de la Cam-
bra, Josep M. Cervera, o la
politica agraria comunitaria
amb el coordinador d’as-
sumptes de la UE de les coo-
peratives agroalimentaries,
Gabriel Trenzado.

La crisi també ha suposat
que aquest any no es pugui

continuar amb la visita de
persones d’altres punts
d’Europa, que organitzava

la Cambra,“perque la situ-
aci6 no ho permet”, segons
el president de la Cambra a
Osona, Josep Pujadas, que va
recordar que hi ha un decret
que afecta el financament
d’aquests ens. Tot i aix0,
Josep Burgaya, president
d’ImpeVic, va definir de
“molt bo” el congrés perque
“on no hi ha diners s’ha
suplit amb esforg i talent”.
Joan Font, d’Unnim, va voler
agrair a Miquel Collell, fins
I’any passat responsable del
congrés, i a Assaporc la seva
col-laboraci6 al congrés i va
afegir que es feien descomp-
tes per assistir-hi.



